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(lifePR) München/Unterföhring, 09.08.2007 Für die Online-Präsentation
von Immobilien reichen herkömmliche Fotos nicht mehr aus. Drei Viertel
der potenziellen Käufer wünschen sich als Entscheidungshilfe virtuelle
Panoramarundgänge durch die avisierte Immobilie. Das ist das Ergebnis der
Immobilien-Trendstudie von PlanetHome, einer 100prozentigen Tochter der
HypoVereinsbank.

Am zweitbeliebtesten ist laut Studie ein interaktiver Lage-
beziehungsweise Stadtplan. Fast 60 Prozent der Befragten wollen sich
selbst ein Bild von der angepriesenen Traumlage oder der guten Anbindung
machen. Ebenfalls beliebt sind Luftbilder und virtuelle Straßen-Touren.
Für letztere interessierte sich jeder Fünfte. Die einfache
Fotodokumentation der Immobilie, wie sie Standard in fast allen
Online-Portalen ist, bleibt auch weiterhin grundlegend für die
Immobiliensuche und wird von der Hälfte der Befragten gewünscht. 

Bemerkenswert für eine Studie im Bereich Immobilien: Männer und Frauen
empfinden den Studien-Sieger "virtueller Rundgang" als gleich wichtig. 

75 Prozent der Frauen und 74 Prozent der Männer gaben die Simulation als
ausschlaggebende Entscheidungshilfe an. Die Vorteile des virtuellen
Rundgangs liegen auf der Hand. Können doch Fragen, die bisher bis zum
Maklertermin unbeantwortet blieben, sofort geklärt werden. Für Kunden
ist die Auswahl der Traumimmobilie deutlich einfacher. Außerdem bleiben
den potenziellen Käufern böse Überraschungen erspart. So kann der
Interessent zum Beispiel einen Eindruck des gesamten Raumes bekommen  und
nicht nur eines einzelnen Ausschnitts. Dadurch kann auch die Größe der
Räume besser abgeschätzt werden. 

"Durch die Möglichkeiten eines virtuellen Spaziergangs durch das
potenzielle Domizil können Kunden schon im Voraus gezielter aussuchen und
sparen Zeit und Geld," meint Robert Anzenberger, Vorstand des
Immobilienvermittlers PlanetHome. "Der Interessent sieht die Details der
Immobilie bequem zu Hause im Internet und kommt nur dann zur Besichtigung
wenn ihm die Immobilie tatsächlich in allen Punkten zusagt. Dies spart
dem Verkäufer müßigen Besichtigungstourismus." 

Sein Unternehmen war eines der ersten in Deutschland, das die Chancen der
Online-Vermarktung voll ausschöpfte. PlanetHome Makler sind mit Kameras
mit speziellen Weitwinkelobjektiven ausgestattet, wenn sie die zum Verkauf
stehenden Immobilien besuchen. Anzenberger schätzt, dass solche
Simulationen in ein paar Jahren Alltag bei der Immobiliensuche sein
werden.

Hintergrundinformation Diese Presseinformation basiert auf der
"Immobilien-Trendstudie" von PlanetHome. Für die Internetumfrage wurden
1.519 Verbraucher im Mai und Juni 2006 detailliert befragt, um die
derzeitigen Tendenzen und Entwicklungen in der Immobilienbranche zu
untersuchen.
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